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LANCOM startet 2018 mit neuem Channel-Partnerprogramm

Aus LANvantage wird LANcommunity

Aachen, 4. Dezember 2017 — LANCOM Systems, fihrender deutscher Hersteller von
Netzwerklosungen fur Geschaftskunden und den o6ffentlichen Sektor, startet mit einem
runderneuerten Channel-Partnerprogramm in das neue Jahr. ,LANcommunity” bringt neben
dem neuen Namen und neuen Partnerstufen auch erstmals Deal-Registration mit
Projektschutz sowie ein Loyalty-Programm mit Bonuspunkten und Pramienshop. Attraktivere
Einkaufskonditionen sowie stark erweiterte Support-Leistungen runden die Neuerungen ab.
Diese, sehr stark auf langfristige Kooperation und die gegenseitige Unterstiitzung
ausgelegten Aspekte spiegeln sich auch im neuen Namen LANcommunity. Das vorherige
Partnerprogramm LANvantage lauft aus.

Statt wie bisher mit den Labeln Reseller, Qualified, Advanced und Solution Partner werben
LANCOM Partner ab Januar mit ihrem Bronze-, Silber-, Gold- oder Platin-Status.
Uberarbeitet und angepasst wurden auch die jahrlichen Umsatzziele in den einzelnen
Partnerstufen: Der Einstieg in das neue Partnerprogramm Uber den Bronze-Status startet bei
1.000 Euro Jahresumsatz. Der Zugang zur héchsten Stufe Platin erfordert einen
Mindestumsatz von 100.000 Euro. Mit dieser Neuerung tragt LANCOM seinem fortgefiihrten
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Wachstum in den weiter wachsenden Losungs- und Anwendungsbereichen und
Partnergréf3en Rechnung.

Neben neuen Partnerstufen und Umsatzzielen bietet LANcommunity fur alte und neue
Partner eine Vielzahl neuer Leistungsmerkmale. So gibt es ab dem 01.01.2018 bei LANCOM
erstmals eine Deal-Registration mit Projektschutz sowie ein Loyalty-Programm mit
Bonuspunkten und eigenem Pramienshop.

Besonders attraktiv sind die neuen Einkaufskonditionen fiir den Channel, mit denen
LANCOM dem Handel mehr Marge ermdglicht. Stark ausgebaute Support-Leistungen,
beispielsweise mit garantierten Reaktionszeiten, runden das Angebot von LANcommunity
ab.

Im Bonuspunkteprogramm kénnen insbesondere die kleinen und mittleren LANCOM Partner
Punkte unter anderem fir Umsatz, Teilnahme an Promotions, Roadshows, Webinaren,
Zertifizierungen und Deal-Registration sammeln. Diese lassen sich im Pramienshop
beispielsweise gegen LANCOM Management Cloud (LMC) Lizenzen, Service-Leistungen,
Trainings, Software-Optionen, Rabatte auf Gerate oder LANCOM Give-aways einlosen.

Stefan Herrlich, Geschéftsfuhrender Gesellschafter bei LANCOM, freut sich auf den Start
von LANcommunity: ,Wir blicken auf 15 erfolgreiche Jahre mit unserem Channel-Programm
LANvantage zurlck, in denen wir und unsere Partner eine beeindruckende Entwicklung
gesehen haben. Mit LANcommunity tragen wir diesem Wachstum und den gemeinsamen
Potenzialen fur die Zukunft Rechnung. Vielfaltige neue Elemente und eine verbesserte
Margensituation bieten LANCOM Partnern einen perfekten Rahmen flr ihre weitere
erfolgreiche Geschaftsentwicklung".

Fur die bisher niedrigste Partnerstufe, die LANCOM Reseller, gestaltet LANCOM den
Ubergang von LANvantage zu LANcommunity flieRend. So erhalten alle aktuellen LANCOM
Reseller — fir diese galt bislang kein Mindestumsatz — den neuen Bronze-Status automatisch
und missen den Mindestumsatz von 1.000 Euro erst ab 2019 nachweisen. Fir das
Erreichen der weiteren Partnerstufen sind neben entsprechenden Umsatzzielen auf3erdem
adaquate Zertifizierungen bei LANCOM nétig.
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Weitere Informationen zum LANcommunity finden sich unter:

www.lancommunity.de

Hintergrund LANCOM Systems:

Die LANCOM Systems GmbH ist der fihrende deutsche Hersteller von Netzwerkldsungen
fur Geschéftskunden und die 6ffentliche Hand. LANCOM bietet professionellen Anwendern
sichere, zuverlassige und zukunftsfahige Infrastrukturlésungen fir alle lokalen und
standortiibergreifenden Netze (WAN, LAN, WLAN) sowie flr zentrales Netzwerk-
Management auf Basis von Software-defined Networking-Technologien (SD-WAN, SD-LAN,
SD-WLAN). Die LANCOM Router, Gateways und WLAN-L&sungen werden in Deutschland
entwickelt und gefertigt, dariber hinaus ist ein Teil des VPN-Portfolios zur Absicherung
besonders sensibler Netze und kritischer Infrastrukturen (KRITIS) durch das BSI zertifiziert.
LANCOM Systems hat seinen Hauptsitz in Wirselen bei Aachen. Zu den Kunden zahlen
kleine und mittelstandische Unternehmen, Behorden, Institutionen und Grof3konzerne aus
Deutschland, Europa und zunehmend weltweit. Das Unternehmen ist Partner in der vom BSI
initiierten Allianz fur Cyber-Sicherheit.
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